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O que podemos aprender com a experiéncia americana para geragao solar?

NO6s vemos muitos paralelos entre as experiéncias californiana e a brasileira. O Brasil
tem muitos recursos solares, tem muitas necessidades energéticas e, como a
California, tem muita geracao hidrelétrica. N6s vimos um crescimento tremendo em
energias renovaveis no meu estado, embora isso tenha levado algum tempo para
ocorrer. A primeira lei que previa geracdo renovavel foi aprovada em 2002, mas nao
vimos muito acontecer até 2010, por conta da crise econdmica. Mas hoje, ndo s6 na
Califérnia, mas em todos os EUA, hoje prevemos que 6% da energia elétrica total
vira de fonte solar nos proximos cinco anos.

A California optou por grandes usinas , ou geracdo solar distribuida em casas
e comercios?

A grande maioria do crescimento veio de grandes usinas, porque elas sédo em geral
25% mais baratas do que a energia distribuida. Mas h& coisas que a geracao
distribuida pode fazer que a concentrada em grandes usinas nédo pode, como
permitir a construg¢do em areas urbanas e até fornecer, combinada com baterias,
solugdes de confiabilidade ao sistema, economizando milhdes de dolares. Depende
do local.

Os equipamentos em escala residencial costumam ser caros e aqui ndo ha
grande oferta de financiamento facilitado para essa finalidade. Como
resolveram isso?

O crédito pode ser até 40% do custo dos projetos nos EUA. Para as grandes usinas,
isso é melhor, porque h& mais regras e experiéncia sobre isso, além de beneficios
fiscais. Para instalar painéis em tetos residenciais e comerciais, esta se trabalhando
para inclu i-los no financiamento imobiliario. Entdo vocé consideraria o sistema solar
um investimento na propriedade e poderia tomar esse crédito por até 30 anos, como
uma hipoteca, o que torna o equipamento mais acessivel.

No Brasil, tempos planos para geragdo distribuida, mas hé& problemas
institucionais e tributarios que travam a expanséo.

Isso so se resolve com a experiéncia. Em 2002 , a Califérnia aprovou a lei que previa
que 20% da sua geracdo de energia deveria ser renovavel. Em 2008 , mudou-se a
previsdo para 33%, mas havia ainda muitas criticas quanto a confiabilidade do
sistema renovavel e o custo dessa migracao, entre outras discussdes. Mas, depois
da previsdo de 33%, logo avangou-se para a meta de 50%, com quase nenhum
debate, por causa do maior conhecimento sobre o tema. Particularmente , o custo da
energia solar cai mais quanto mais vocé implanta, por causa dos ganhos de escala.




O Brasil procura produzir aqui os painéis solares, para ganhar essa escala e
gerar empregos. O que acha disso?

Um dos meios que encontramos para nos tornar lideres do mercado como
independentes foi promovermos competicdo para reduzir custos, trabalhando com
fornecedores em todo o mundo. A competicdo reduz o custo total e aumenta a
performance dos equipamentos. Em termos de criagdo de valor para a sociedade,
por produzir energia com custos menores cria-se mais trabalhos na economia. E
melhor ter mais trabalhadores construindo painéis ou é melhor ter uma economia
mais sadia, com energia limpa e mais barata? Achamos que 0s painéis solares seréo
cada vez mais baratos e, com o avanco da tecnologia, eles se tornam obsoletos
rapidamente, como celulares. Ou seja, é preciso tomar cuidado quando vocé pensa
em quais empregos quer gerar.




